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duracién total: 300 horas horas teleformacion: 150 horas
precio: 0 €~

modalidad: Online

* hasta 100 % bonificable para trabajadores.

descripcion

El Bréker Inmobiliario es una figura que surge en el sector inmobiliario estadounidense. Su papel es
similar al del Agente Inmobiliario tradicional, no obstante, su ambito de actuacion es sumamente
mas extenso que éste ultimo. Concretamente, estos profesionales trabajan, a su vez, con agentes
que captan las propiedades, asi como los compradores y vendedores.

El Curso Superior de Broker Inmobiliario se encuentra enfocado al encargo y coordinacion de la
operativa inmobiliaria al completo, desde la propia comercializacion y valoracion hasta los aspectos
legales correspondientes.

Eligiendo a INESEM, tendras a tu disposicion a un equipo de profesionales especializados en la
operativa inmobiliaria, los cuales te acompafaran durante toda tu formacion proporcionandote los
aspectos practicos indispensables.
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a quién va dirigido

Todos aquellos trabajadores y profesionales en activo que deseen adquirir o perfeccionar sus
conocimientos técnicos en este area.

- Conocer el régimen normativo aplicable al sector inmobiliario.
- Analizar las técnicas para la valoracion de activos inmobiliarios.
- Estudiar los aspectos mas relevantes para la comercializacion de estos activos.

para qué te prepara

El Curso Superior en Broker Inmobiliario esta orientado hacia la especializacion de los alumnos y
alumnas en la gestion integral de las distintas operaciones inmobiliarias que suelen surgir en la
actividad diaria en el sector. Con ello, se logra acercar esta figura estadounidense al sector nacional,
el cual se configura como uno de los pilares econdmicos principales, siendo inevitable el contar con
unos profesionales altamente cualificados.

salidas laborales

El Curso Superior en Broker Inmobiliario garantiza la adquisicién de los conocimientos y habilidades
indispensables para acometer la operativa inmobiliaria al completo. Asimismo, el alumno/a podra
ejercer la actividad inmobiliaria por cuenta propia, asesorar en Derecho Inmobiliario, especializarse
en la valoracién y comercializaciéon de activos, entre otras.

fax: 958 050 245
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titulacion

Una vez finalizado el curso, el alumno recibira por parte de INESEM via correo postal, la Titulacion
Oficial que acredita el haber superado con éxito todas las pruebas de conocimientos propuestas en
el mismo.

Esta titulacion incluira el nombre del curso/master, la duracién del mismo, el nombre y DNI del
alumno, el nivel de aprovechamiento que acredita que el alumno supero las pruebas propuestas, las
firmas del profesor y Director del centro, y los sellos de la instituciones que avalan la formacion
recibida (Instituto Europeo de Estudios Empresariales).

II@D INSTITUTO EUROPEO DE ESTUDIOS EMPRESARIALES (.m.ﬁfmm
W como centro de Formacién acreditado para la imparticidn a nivel nacional de formacion s“}”ﬁ' i ﬁ'ﬁ,ﬂw

EXPIDE LA SIGUIENTE TITULACION
NOMBRE DEL ALUMNO/A
con D.NLL XOOOGKX(K ha superado los estudios correspondientes de

Nombre de la Accion Formativa

de XXX horas, per i alPlande F ion INESEM en la convacateria de XXXX
Y para que surta los efectos pertinentes queda registrado con ndmero de expediente XXXX- JXXX-XHOCOK

Con una calificacion de SOBRESALIENTE

Y para que conste expido la presente TITULACION en
Granada, a (dia) de (mes) de (afio)
La direccion General Firma del alumnola

MARIA MORENO HIDALGO Sello NOMBRE DEL ALUMNO/A

forma de bonificacion

- Mediante descuento directo en el TC1, a cargo de los seguros sociales que la empresa paga cada
mes a la Seguridad Social.
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metodologia

El alumno comienza su andadura en INESEM a través del Campus Virtual. Con nuestra
metodologia de aprendizaje online, el alumno debe avanzar a lo largo de las unidades didacticas del
itinerario formativo, asi como realizar las actividades y autoevaluaciones correspondientes. Al final
del itinerario, el alumno se encontrara con el examen final, debiendo contestar correctamente un
minimo del 75% de las cuestiones planteadas para poder obtener el titulo.

Nuestro equipo docente y un tutor especializado haran un seguimiento exhaustivo, evaluando
todos los progresos del alumno asi como estableciendo una linea abierta para la resolucion de
consultas.

El alumno dispone de un espacio donde gestionar todos sus tramites administrativos, la
Secretaria Virtual, y de un lugar de encuentro, Comunidad INESEM, donde fomentar su proceso de
aprendizaje que enriquecera su desarrollo profesional.

materiales didacticos

- Manual tedrico 'Introduccién a la Gestion Inmobiliaria. Derecho y Regulacion'
- Manual tedrico 'Técnicas para la Valoracion de Activos Inmobiliarios'
- Manual teodrico 'Administracion y Gestion de Comunidades'

- Manual teodrico 'Técnicas de Ventas y Comercializacon en Inmobiliarios'

Cuaderno
de Ejercicios
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profesorado y servicio de tutorias

Nuestro equipo docente estara a su disposicion para resolver cualquier consulta o ampliacion de
contenido que pueda necesitar relacionado con el curso. Podra ponerse en contacto con nosotros a
través de la propia plataforma o Chat, Email o Teléfono, en el horario que aparece en un
documento denominado “Guia del Alumno” entregado junto al resto de materiales de estudio.
Contamos con una extensa plantilla de profesores especializados en las distintas areas formativas,
con una amplia experiencia en el ambito docente.

El alumno podra contactar con los profesores y formular todo tipo de dudas y consultas, asi
como solicitar informaciéon complementaria, fuentes bibliograficas y asesoramiento profesional.
Podra hacerlo de las siguientes formas:

- Por e-mail: El alumno podra enviar sus dudas y consultas a cualquier hora y obtendra
respuesta en un plazo maximo de 48 horas.

- Por teléfono: Existe un horario para las tutorias telefénicas, dentro del cual el alumno podra
hablar directamente con su tutor.

- A través del Campus Virtual: El alumno/a puede contactar y enviar sus consultas a través
del mismo, pudiendo tener acceso a Secretaria, agilizando cualquier proceso administrativo asi
como disponer de toda su documentacion

fax: 958 050 245
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plazo de finalizacion

El alumno cuenta con un periodo maximo de tiempo para la finalizacién del curso, que dependera de la
misma duracion del curso. Existe por tanto un calendario formativo con una fecha de inicio y una fecha
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campus virtual online

especialmente dirigido a los alumnos matriculados en cursos de modalidad online, el campus virtual
de inesem ofrece contenidos multimedia de alta calidad y ejercicios interactivos.

comunidad

servicio gratuito que permitira al alumno formar parte de una extensa comunidad virtual que ya
disfruta de multiples ventajas: becas, descuentos y promociones en formacion, viajes al extranjero
para aprender idiomas...

revista digital

el alumno podra descargar articulos sobre e-learning, publicaciones sobre formacion a distancia,
articulos de opinidn, noticias sobre convocatorias de oposiciones, concursos publicos de la
administracion, ferias sobre formacion, etc.

secretaria

Este sistema comunica al alumno directamente con nuestros asistentes, agilizando todo el proceso
de matriculacién, envio de documentacion y solucidn de cualquier incidencia.

Ademas, a través de nuestro gestor documental, el alumno puede disponer de todos

sus documentos, controlar las fechas de envio, finalizacion de sus acciones formativas y todo
lo relacionado con la parte administrativa de sus cursos, teniendo la posibilidad de realizar un
seguimiento personal de todos sus tramites con INESEM
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programa formativo

MODULO 1. INTRODUCCION A LA GESTION INMOBILIARIA. DERECHO Y
REGULACION

UNIDAD DIDACTICA 1. ASPECTOS INTRODUCTORIOS DE LA GESTION INMOBILIARIA
1.Repercusion juridica y econémica
2.El técnico gestor inmobiliario
3.El mandato
4.Arrendamiento de servicios
5.Regulacion juridica del corretaje y la mediacion
6.Aspectos relevantes de la nota de encargo
UNIDAD DIDACTICA 2. EL DERECHO REAL DE PROPIEDAD Y LOS DERECHOS REALES LIMITATIVOS DE
DOMINIO
1.Aspectos introductorios al Derecho inmobiliario
2.Aspectos fundamentales del derecho de propiedad
3.El derecho de propiedad en la Constitucion Espafiola
4 El derecho de usufructo
5.El derecho real de servidumbre
6.Derechos reales limitativos de dominio
7.Problemas de vecindad
8.Tipos de propiedad inmobiliaria: propiedad urbana y propiedad rustica
9.Los tipos de suelo
10.Las restricciones y los derechos derivados
11.Restricciones y limitaciones de las parcelaciones
UNIDAD DIDACTICA 3. LA COMPRAVENTA (1)
1.La tramitacion de la compraventa
2.Aspectos fundamentales del contrato de arras
3.Concepcion juridica del contrato de opcién de compra
4.Las promesas de compra y de venta
5.Tipos de precontratos
UNIDAD DIDACTICA 4. LA COMPRAVENTA (Il)
1.Repercusion juridica y econdmica de la compraventa
2.Concepcion y caracteres de la compraventa
3.Los sujetos intervinientes en la compraventa
4.Concepciodn juridica del objeto de compraventa: cosa por precio
5.La perfeccién del contrato de compraventa
6.Deberes y obligaciones del comprador: pago del precio y de los intereses
7.Deberes y obligaciones del comprador: pago del precio y de los intereses
8.Tipos de contratos
UNIDAD DIDACTICA 5. FUNDAMENTOS TEORICOS DEL DERECHO INMOBILIARIO Y EL DERECHO REGISTRAL
1.Concepcion, caracteres y contenido del Derecho inmobiliario y registral
2.Principio de publicidad registral
3.El registro de la propiedad
UNIDAD DIDACTICA 6. LA INSTITUCION DEL REGISTRO DE LA PROPIEDAD
1.Institucion registral: el Registro de la propiedad
2.0Objeto del registro
3.Concepcion juridica de la inmatriculacién
4 Situaciones inscribibles
5.Titulos inscribibles
6.Situaciones que ingresan en el registro

+ Informacion Gratis

www.formacioncontinua.eu informacion y matriculas: 958 050 240 fax: 958 050 245



https://www.formacioncontinua.eu/Curso-Broker-Inmobiliario

Curso Superior en Broker Inmobiliario

7.Los titulos inscribibles: objeto formal de entrada en el Registro de la Propiedad
UNIDAD DIDACTICA 7. PROCESO Y PROCEDIMIENTO DEL REGISTRO
1.Fundamentos tedricos del asiento de presentacion
2.Calificacion en el Registro de la Propiedad
3.La inscripcion registral
4.Concepcion juridica de la fe publica registral
5.Concepcion de las anotaciones preventivas
6.0tras figuras juridicas registrales: los asientos
UNIDAD DIDACTICA 8. LA HIPOTECA COMO DERECHO REAL DE GARANTIA
1.Fundamentos juridicos de los derechos reales de garantia
2.Concepcion juridica de la hipoteca inmobiliaria
3.Sujetos intervinientes de la hipoteca inmobiliaria
4 .Constitucion del derecho real de garantia de la hipoteca
5.El objeto del derecho real de garantia de la hipoteca
6.La obligacién garantizada de la hipoteca
7.Extincion del derecho real de garantia de hipoteca
UNIDAD DIDACTICA 9. EL ARRENDAMIENTO (l)
1.Concepcion y caracteres del contrato de arrendamiento
2.Elementos fundamentales del arrendamiento
3.La normativa vigente en materia de arrendamientos
4.0Obligaciones y derechos para el arrendatario
5.Concepcion juridica del subarriendo
6.Los deberes del arrendador
7.Aspectos fundamentales de la enajenacion de la cosa arrendada
8.La extincion del contrato de arrendamiento
9.Concepcion juridica del desahucio
UNIDAD DIDACTICA 10. EL ARRENDAMIENTO (Il)
1.Legislacion especifica en materia de arrendamientos urbanos
2.Clasificacién de los contratos de arrendamientos urbanos
3.Fundamentos juridicos del arrendamiento de vivienda
4.Aspectos clave del contra de arrendamiento: duracion y prérroga
5.Concepcion juridica de la renta
6.0bras de conservacion y mejora
7.0bras de conservacion y mejora
8.La concepciodn juridica de la cesién y el subarriendo
9.Regulacion de la subrogacion en el contrato de arrendamiento
10.Especialidad de la extincion del contrato de arrendamiento urbano
11.Regulacion juridica de la indemnizacion del arrendatario
12.Especial referencia al régimen transitorio, Decreto Boyer
UNIDAD DIDACTICA 11. EL ARRENDAMIENTO (lll)
1.Regulacion del arrendamiento para uso distinto a la vivienda
2.Concepcion juridica de la cesion, subarriendo y subrogacion
3.Aspectos fundamentales de la duracién del contrato
4.Concepciodn juridica de la renta
5.Concepcion juridica de las obras de conservacion y mejora
6.La ordenacion juridica de las obras de conservacion y mejora
7.Especialidad de la extincion del contrato de arrendamiento para uso distinto a la vivienda
8.Regulacion juridica de la indemnizacién del arrendatario
9.Viscitudes los contratos de arrendamiento, su régimen transitorio

MODULO 2. TECNICAS PARA LA VALORACION DE ACTIVOS
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INMOBILIARIOS

UNIDAD DIDACTICA 1. ; QUE SON LAS VALORACIONES Y TASACIONES INMOBILIARIAS?

1.Conceptos y definiciones

2.Quién realiza la valoracion o tasacion

3.0bjeto de la valoracion inmobiliaria

4.Definiciones previas a la valoracion de inmuebles

5.Finalidad de la valoracion y tasacion inmobiliaria
UNIDAD DIDACTICA 2. VALORACION DE INMUEBLES Y MARCO NORMATIVO

1.0bjetivos y funcidn de la valoracién de inmuebles

2.Principios de valoracion

3.Fuentes de informacién de precios y alquileres

4.Tipos de valoracion

5.Legislacion aplicable a la tasacion de inmuebles
UNIDAD DIDACTICA 3. TIPOS DE PROPIEDADES Y DERECHOS SOBRE LOS BIENES

1.La propiedad

2.La accesion y la ocupacién como modos especificos de adquirir la propiedad

3.El derecho real de usufructo y los derechos de uso y habitacion

4.La hipoteca inmobiliaria
UNIDAD DIDACTICA 4. NORMATIVA APLICABLE A LAS VALORACIONES Y TASACIONES INMOBILIARIAS

1.0rden ECO/805/2003, de 27 de marzo, sobre normas de valoracion de determinados derechos para ciertas
finalidades financieras

2.Real Decreto 1020/1993, de 25 de junio, por el que se aprueban las normas técnicas de valoracion y el cuadro
marco de valores del suelo y de las construcciones para determinar el valor catastral de los bienes inmuebles de
naturaleza urbana

3.Real Decreto Legislativo 7/2015, de 30 de octubre, por el que se aprueba el texto reunido de la Ley Suelo y
Rehabilitacion Urbana

4.Real Decreto 1492/2011, de 24 de octubre, por el que se aprueba el Reglamento de Valoraciones de la Ley Suelc

5.Real Decreto 775/1997, de 20 de mayo, sobre el Régimen Juridico de homologacién de los servicios y sociedade:
de tasacion

6.Ley 58/2003, de 17 de diciembre, General Tributaria

7.Decreto de 8 de febrero de 1946 por el que se aprueba la nueva redaccion oficial de la Ley Hipotecaria

8.Real Decreto Legislativo 1/1993, de 24 de septiembre, por el que se aprueba el reglamento de valoraciones de la
Ley Suelo

9.Disposiciones del Cédigo Civil

10.Ley 1/2000, de 7 de enero, de Enjuiciamiento Civil
UNIDAD DIDACTICA 5. VALORACION DE BIENES INMUEBLES Y DERECHOS

1.Cuestiones previas a la valoracion de inmuebles y derechos

2.Valoracion de edificios y elementos de un edificio

3.Valoracion de fincas rusticas

4.Valoracion de solares y terrenos

5.Valoracion de determinados derechos y los bienes objeto de los mismos
UNIDAD DIDACTICA 6. CALCULO DEL VALOR DE REEMPLAZAMIENTO BRUTO Y NETO POR EL METODO DE
COSTE

1.Consideraciones relativas al método del coste

2.Procedimiento de calculo del valor de reemplazamiento bruto

3.Procedimiento de calculo del valor de reemplazamiento neto
UNIDAD DIDACTICA 7. CALCULO DEL VALOR DE MERCADO POR EL METODO DE COMPARACION

1.Consideraciones relativas al método de comparacion y concepto

2.Aplicabilidad y requisitos para la utilizacion del método de comparacion

3.Procedimiento para el calculo por comparacion

4.Determinacion del valor de mercado
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UNIDAD DIDACTICA 8. VALORACION DE INMUEBLES QUE PRODUCEN RENTAS O SON SUSCEPTIBLES DE
LLEGAR A PRODUCIRLAS POR EL METODO DE ACTUALIZACION DE RENTAS

1.Consideraciones relativas al método de actualizacion de rentas

2.Aplicabilidad y requisitos para la utilizacion del método de actualizacién

3.Procedimiento de calculo del valor por actualizacion

4.Férmula de calculo de valor por actualizacion

5.Compatibilidad con el método de comparacion
UNIDAD DIDACTICA 9. CALCULO DEL VALOR HIPOTECARIO Y DE MERCADO DE UN BIEN POR EL METODO
RESIDUAL

1.Consideraciones relativas a los métodos residuales de valoracion

2.Condiciones de aplicabilidad y requisitos para la utilizacion de los métodos residuales

3.Método residual estatico

4.Método residual dinamico

MODULO 3. TECNICAS DE VENTA Y COMERCIALIZACION DE ACTIVOS

INMOBILIARIOS

UNIDAD DIDACTICA 1. MARKETING Y COMUNICACION EN EL SECTOR INMOBILIARIO
1.Conceptos basicos de marketing aplicados a la comercializacién inmobiliaria
2.El plan de marketing:
3.El plan de medios y comunicacion:
4.Las acciones comerciales en el sector inmobiliario
5.Las campanfas publicitarias periddicas o puntuales
6.Marketing directo:
7. Telemarketing y gestion de relaciones con clientes (CRM)
UNIDAD DIDACTICA 2. ORGANIZACION DE LA PROMOCION COMERCIAL INMOBILIARIA
1.Los puntos de venta de inmuebles
2.Lineas de producto y estrategias de posicionamiento
3.El proceso de decision de compra
4.Informacion grafica de los productos inmuebles
5.Documentacion de la promocion comercial de inmuebles
UNIDAD DIDACTICA 3. MEDIOS Y SOPORTES DE PROMOCION COMERCIAL INMOBILIARIA
1.El disefio del mensaje comercial
2.Medios e instrumentos de promocion
3.Soportes de promocion inmobiliaria:
UNIDAD DIDACTICA 4. LA VENTA DE BIENES INMOBILIARIOS
1.Definicion de la venta personal inmobiliaria
2.Caracteristicas de la venta inmobiliaria
3.La venta de bienes de consumo vs las ventas de alto precio y riesgo
4.l as caracteristicas del cliente y el proceso de decision del cliente
UNIDAD DIDACTICA 5. TECNICAS DE VENTA PERSONAL EN LA VENTA INMOBILIARIA
1.El proceso de venta
2.Deteccion de necesidades y capacidad del cliente de productos o servicios inmobiliarios:
3.Las técnicas de escucha activa
4.Presentacion del producto inmobiliario
5.Argumentacién comercial:
6.Técnicas de tratamiento de objeciones a la venta:
7.El cierre de la venta inmobiliaria:
8.Las técnicas del cierre
UNIDAD DIDACTICA 6. DOCUMENTACION EN LA VENTA INMOBILIARIA
1.El control de recepcion de los clientes potenciales
2.Las visitas al inmueble
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3.Preparacion de las condiciones basicas de la oferta de compra
4.La asistencia a la firma del acuerdo
5.El estudio del éxito y fracaso de las operaciones intentadas

MODULO 4. ADMINISTRACION Y GESTION DE COMUNIDADES

UNIDAD DIDACTICA 1. LA CONSTITUCION DE LA PROPIEDAD HORIZONTAL
1.Concepto de Propiedad Horizontal
2.La constitucién de la propiedad horizontal
3.Exigencias de las comunidades de propietarios
4. Aspectos fundamentales de la propiedad horizontal en relacion con el registro de la propiedad
5.Desaparicion de la propiedad horizontal
6.Fundamentacion del titulo constitutivo
7.Interrogantes de la propiedad horizontal
UNIDAD DIDACTICA 2. FIGURAS JURIDICAS ANALOGAS DE LA PROPIEDAD HORIZONTAL
1.Fundamentos juridicos de la comunidad de bienes
2.La privacidad de los complejos inmobiliarios
3.Multipropiedad: el aprovechamiento por turnos
4 .Las plazas de garaje
5.Interrogantes de las figuras analogas a la propiedad horizontal
UNIDAD DIDACTICA 3. FUNDAMENTOS DEL TiTULO CONSTITUTIVO Y LA CUOTA DE PARTICIPACION
1.Aspectos introductorios del titulo constitutivo y la cuota de participacion
2.ldentificacion y diferenciacion del titulo constitutivo y la escritura de compraventa
3.Fundamentos de la cuota de participacion
4.Interrogantes del titulo constitutivo y la cuota de participacion
UNIDAD DIDACTICA 4. EL REGIMEN INTERIOR: ESTATUTOS Y NORMAS
1.Aspectos fundamentales de los estatutos
2.Establecimiento de normas de régimen interior
3.Interrogantes de los estatutos y normas de régimen interior
UNIDAD DIDACTICA 5. EL GOBIERNO DE LAS COMUNIDADES DE PROPIETARIOS
1.Constitucion y funciones de la junta de propietarios
2.La figura del presidente
3.La figura del vicepresidente
4.La importancia del administrador
5.La designacion y funciones del secretario
6.Interrogantes de los 6rganos de gobierno de las comunidades de vecinos
UNIDAD DIDACTICA 6. DIFERENCIACION DE LOS ELEMENTOS COMUNES Y PRIVATIVOS
1.Los elementos comunes necesarios
2.Especificacion de ciertos elementos comunes
3.Fundamentacioén de los elementos privativos
4.Interrogantes de los elementos comunes y privativos
UNIDAD DIDACTICA 7. PRERROGATIVAS Y DEBERES EN EL REGIMEN DE PROPIEDAD HORIZONTAL
1.Los derechos y deberes de la comunidad
2.Los derechos y deberes de los propietarios
3.Interrogantes de los derechos y deberes en el régimen de propiedad horizontal
UNIDAD DIDACTICA 8. LA CONSECUCION DE OBRAS EN EL REGIMEN DE PROPIEDAD HORIZONTAL
1.Las obras en elementos y zonas comunes
2.Las obras en elementos y zonas privativas
3.Interrogantes de las obras en comunidades de propietarios
UNIDAD DIDACTICA 9. CONTRATACION DEL SEGURO EN LAS COMUNIDADES DE VECINOS
1.Aspectos introductorios del establecimiento de seguros en las comunidades de vecinos
2.El concepto y la temporalidad de los seguros en las comunidades de vecinos
3.La determinacion de la responsabilidad civil en las comunidades de vecinos
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4.Fundamentacion del seguro multiriesgo
5.Revisioén del valor de las garantias
6.Reservas de la cobertura
7.La defensa juridica asegurada
UNIDAD DIDACTICA 10. PROCESOS JUDICIALES EN EL REGIMEN DE LA PROPIEDAD HORIZONTAL
1.Aspectos introductorios de los procedimientos judiciales de la propiedad horizontal
2.PARTES LEGITIMADAS EN EL PROCESO
3.Demanda y solicitud procesal
4.Procedimientos judiciales de la propiedad horizontal
5.Ejecutividad de las resoluciones judiciales en la propiedad horizontal
6.Interrogantes de los procesos judiciales en la propiedad horizontal
UNIDAD DIDACTICA 11. LA GESTION CONTABLE EN LAS COMUNIDADES DE VECINOS
1.Aspectos introductorios de la contabilidad en las comunidades de vecinos
2.Supuesto de comunidad de propietarios
3.Gestion contable de las comunidades de vecinos
4.Las cuentas y su desglose en las comunidades de vecinos
5.Planificacién presupuestaria, las reservas
UNIDAD DIDACTICA 12. EMPLEADOS EN EL SERVICIO DE LA COMUNIDAD DE VECINOS
1.Aspectos introductorios de la empleabilidad en las comunidades de vecinos
2.La gestion de los contratos de los empleados de la comunidad de vecinos
3.Determinacién de la cuantia de cotizacion a la seguridad social
4.La periodicidad de ciertos tramites
5.Los riesgos laborales y su prevencién en las comunidades de vecinos
6.Desaparicion de la relacion laboral
7.Interrogantes de los empleados en la comunidad de vecinos

fax: 958 050 245

www.formacioncontinua.eu informacion y matriculas: 958 050 240
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