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duracién total: 500 horas horas teleformacion: 150 horas
precio: 0 €~

modalidad: Online

* hasta 100 % bonificable para trabajadores.

descripcion

Este curso de Técnico de Ventas y Distribucion de Productos Farmacéuticos + Titulacion
Universitaria de Visitador Médico (Doble Titulacion + 20 Créditos tradicionales LRU) le ofrece una
formacion especializada en la materia. Debemos saber que en la actualidad el papel del Visitador
Médico a despertado gran interés ya que es un trabajo muy gratificante y posibilita incrementar la
experiencia profesional debido a que es un sector en el que las innovaciones son frecuentes y se
necesita una formacién constante para conseguir logros. Los Visitadores Médicos son uno de los
eslabones principales en la distribucién de los productos farmacéuticos de las grandes empresas de
la industria farmacéutica. Con el presente curso se pretende dar una vision del trabajo realizado en
la visita médica y farmacéutica, ya que la necesidad de incorporacién laboral en este sector es
notable.
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a quién va dirigido

Todos aquellos trabajadores y profesionales en activo que deseen adquirir o perfeccionar sus
conocimientos técnicos en este area.

- Analizar el proceso de dispensacion de productos farmacéuticos en establecimientos y servicios
farmacéuticos, relacionandolo con las prescripciones facultativas y con las caracteristicas de los
distintos tipos de productos.

- Analizar las caracteristicas farmacolodgicas de los productos farmacéuticos sobre el organismo.

- Explicar los distintos sistemas de clasificacion de medicamentos y sus aplicaciones
farmacoterapéuticas

- Describir las acciones y la utilizacion de plantas medicinales de uso en fitoterapia.

- Describir las acciones y la utilizacién de medicamentos de uso en terapéutica veterinaria.

- Realizar las operaciones técnicas necesarias para determinar parametros somatomeétricos: peso y
talla.

- Realizar las operaciones técnicas necesarias para determinar los valores de las constantes vitales.
- Conocer las funciones del Visitador Médico

- Dominar la histologia, anatomia vy fisiologia del cuerpo humano

- Saber los conceptos basicos sobre microbiologia y biotecnologia

- Aprender técnicas de venta y marketing farmacéutico

- Asimilar los conceptos generales de la farmacologia

para qué te prepara

El presente curso de Técnico de Ventas y Distribucion de Productos Farmacéuticos + Titulacion
Universitaria de Visitador Médico (Doble Titulacion + 20 Créditos tradicionales LRU) te capacita para
facilitar a los médicos toda la informacién que precisan sobre nuevos productos farmacéuticos, a
canalizar la comunicacioén entre los médicos y los laboratorios farmacéuticos y te ensefia a organizar
y gestionar la actividad de vendedor especializado.

salidas laborales

Laboratorios farmacéuticos, comercializadoras de productos de farmacia, empresas de
parafarmacia, negocios relacionados con la farmacologia y empresas de articulos de ortopedia.
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Una vez finalizado el curso, el alumno recibira por parte de INESEM via correo postal, la Titulacion
Oficial que acredita el haber superado con éxito todas las pruebas de conocimientos propuestas en
el mismo.

Esta titulacion incluira el nombre del curso/master, la duracién del mismo, el nombre y DNI del
alumno, el nivel de aprovechamiento que acredita que el alumno superoé las pruebas propuestas, las
firmas del profesor y Director del centro, y los sellos de la instituciones que avalan la formacion
recibida (Instituto Europeo de Estudios Empresariales).

INSTITUTO EUROPEO DE ESTUDIOS EMPRESARIALES . ‘d/’ N
" entro de Formacién
AT coma centro de Formacion acreditado para la imparticion a nivel nacional de formacion RN
EXPIDE LA SIGUIENTE TITULACION
NOMBRE DEL ALUMNO/A

con D.N.L XOOOCKXXX ha superado los estudios correspondientes de

Nombre de la Accion Formativa

de XXX horas, per i al Plan de F ion INESEM en la convocatoria de XXXX
Y para que surta los efectos pertinentes queda registrado con nimero de expediente XXXX- JOOXX-XCOXXOO0XX

Con una calificacion de SOBRESALIENTE

Y para que conste expido la presente TITULACION en
Granada, a (dia) de (mes) de (afio)
La direccion General Firma del alumnol/a

MARIA MORENO HIDALGO Sello NOMBRE DEL ALUMNO/A

forma de bonificacion

- Mediante descuento directo en el TC1, a cargo de los seguros sociales que la empresa paga cada
mes a la Seguridad Social.
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metodologia

El alumno comienza su andadura en INESEM a través del Campus Virtual. Con nuestra
metodologia de aprendizaje online, el alumno debe avanzar a lo largo de las unidades didacticas del
itinerario formativo, asi como realizar las actividades y autoevaluaciones correspondientes. Al final
del itinerario, el alumno se encontrara con el examen final, debiendo contestar correctamente un
minimo del 75% de las cuestiones planteadas para poder obtener el titulo.

Nuestro equipo docente y un tutor especializado haran un seguimiento exhaustivo, evaluando
todos los progresos del alumno asi como estableciendo una linea abierta para la resolucion de
consultas.

El alumno dispone de un espacio donde gestionar todos sus tramites administrativos, la

Secretaria Virtual, y de un lugar de encuentro, Comunidad INESEM, donde fomentar su proceso de
aprendizaje que enriquecera su desarrollo profesional.

materiales didacticos

Cuaderno
de Ejercicios
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profesorado y servicio de tutorias

Nuestro equipo docente estara a su disposicion para resolver cualquier consulta o ampliacion de
contenido que pueda necesitar relacionado con el curso. Podra ponerse en contacto con nosotros a
través de la propia plataforma o Chat, Email o Teléfono, en el horario que aparece en un
documento denominado “Guia del Alumno” entregado junto al resto de materiales de estudio.
Contamos con una extensa plantilla de profesores especializados en las distintas areas formativas,
con una amplia experiencia en el ambito docente.

El alumno podra contactar con los profesores y formular todo tipo de dudas y consultas, asi
como solicitar informacién complementaria, fuentes bibliograficas y asesoramiento profesional.
Podra hacerlo de las siguientes formas:

- Por e-mail: El alumno podra enviar sus dudas y consultas a cualquier hora y obtendra
respuesta en un plazo maximo de 48 horas.

- Por teléfono: Existe un horario para las tutorias telefénicas, dentro del cual el alumno podra
hablar directamente con su tutor.

- A través del Campus Virtual: El alumno/a puede contactar y enviar sus consultas a través
del mismo, pudiendo tener acceso a Secretaria, agilizando cualquier proceso administrativo asi
como disponer de toda su documentacion

fax: 958 050 245
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plazo de finalizacion

El alumno cuenta con un periodo maximo de tiempo para la finalizacién del curso, que dependera de la
misma duracion del curso. Existe por tanto un calendario formativo con una fecha de inicio y una fecha
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campus virtual online

especialmente dirigido a los alumnos matriculados en cursos de modalidad online, el campus virtual
de inesem ofrece contenidos multimedia de alta calidad y ejercicios interactivos.

comunidad

servicio gratuito que permitira al alumno formar parte de una extensa comunidad virtual que ya
disfruta de multiples ventajas: becas, descuentos y promociones en formacion, viajes al extranjero
para aprender idiomas...

revista digital

el alumno podra descargar articulos sobre e-learning, publicaciones sobre formacion a distancia,
articulos de opinidn, noticias sobre convocatorias de oposiciones, concursos publicos de la
administracion, ferias sobre formacion, etc.

secretaria

Este sistema comunica al alumno directamente con nuestros asistentes, agilizando todo el proceso
de matriculacién, envio de documentacion y solucién de cualquier incidencia.

Ademas, a través de nuestro gestor documental, el alumno puede disponer de todos

sus documentos, controlar las fechas de envio, finalizacion de sus acciones formativas y todo
lo relacionado con la parte administrativa de sus cursos, teniendo la posibilidad de realizar un
seguimiento personal de todos sus tramites con INESEM
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programa formativo

MODULO 1. PRODUCTOS FARMACEUTICOS, DISPENSACION Y
UTILIZACION

UNIDAD DIDACTICA 1. DISPENSACION DE PRODUCTOS FARMACEUTICOS.

1.Dispensacion de medicamentos: acto de dispensacion.

2.Condiciones de prescripcion y requisitos de dispensacion de los distintos productos dispensados en un
establecimiento farmacéutico y servicio de farmacia.

3.Registro de medicamentos dispensados.

4.Acondicionamiento de medicamentos: informacion relativa a las condiciones de dispensacion e informacion
farmacoldgica.

5.farmacolégica. Aplicaciones informaticas de dispensacion de productos farmacéuticos y consejos de utilizacion.
UNIDAD DIDACTICA 2. CONCEPTOS BASICOS EN FARMACOLOGIA.

1.0rigen del medicamento y mecanismo de accién.

2.Biofarmacia y farmacocinética basica: proceso de liberacion, absorcion, distribucion, metabolismo, excrecion y
respuesta de medicamentos en el organismo (LADMER).

3.Reacciones adversas a medicamentos. Interacciones de los medicamentos.

4.Medicamentos en circunstancias especiales.

5.Administracion de medicamentos: formas farmacéuticas y vias de administracion.

6.Dosificacion de medicamentos Dosis Diarias Definidas (DDDs).

7.Relacion dosis- efecto.

8.Intoxicacion por medicamentos.

9.Aplicaciones informaticas de base de datos del medicamento.
UNIDAD DIDACTICA 3. CLASIFICACION ANATOMICA-TERAPEUTICA Y QUIMICA DE MEDICAMENTOS (ATC).

1.Sistemas de clasificacion de medicamentos.

2.Clasificacion anatémica- terapéutica y quimica: niveles de estructuracion.

3.Fundamentos basicos de anatomia, fisiologia y patologia humana.

4.Grupos terapéuticos: grupos de farmacos segun su indicacion terapéutica principal, el érgano o sistema sobre el
que actua, propiedades quimicas y propiedades farmacoldgicas.

5.Pautas en la utilizacion de medicamentos.

6.Catalogo de especialidades farmacéuticas.

7.Aplicaciones informaticas de base de datos del medicamento.
UNIDAD DIDACTICA 4. PRINCIPIOS DE FITOTERAPIA.

1.Introduccién al estudio de plantas medicinales.

2.Conceptos basicos.

3.Plantas medicinales mas habituales en la aplicacion terapéutica.

4.Registro de plantas medicinales.

5.Condiciones de dispensacion.

6.Catalogo de plantas medicinales.

7.Aplicaciones informaticas de bases de datos de plantas medicinales.
UNIDAD DIDACTICA 5. HOMEOPATIA.

1.Criterios terapéuticos de Hahnemann.

2.La ley de similitud.

3.Aplicaciones.
UNIDAD DIDACTICA 6. MEDICAMENTOS DE USO ANIMAL.

1.Introduccion al estudio de medicamentos de uso animal.

2.Conceptos basicos.

3.Medicamentos de uso animal mas habituales en la aplicacién terapéutica.

4.Residuos de los medicamentos: residuos de los farmacos en los alimentos de origen animal.

5.Definicién del limite maximo de residuos (MRL).

+ Informacion Gratis
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6.Impacto medioambiental de las explotaciones ganaderas.
7.Registro de medicamentos de uso animal.
8.Condiciones de dispensacion.
9.Catalogo de medicamentos de uso animal.
10.Aplicaciones informaticas de bases de datos de medicamentos de uso animal.
UNIDAD DIDACTICA 7. MATERIAL DE ORTOPEDIA, PROTESIS Y AUDIOPROTESIS.
1.Conceptos basicos en material de ortopedia, proétesis y audioprotesis.
2.Material de ortopedia, protesis y audioprotesis mas habituales en establecimientos y servicios farmacéuticos.
3.Registro de material de ortopedia, protesis y audioproétesis.
4.Condiciones de dispensacion.
5.Catalogo de material de ortopedia, protesis y audioproétesis.
6.Aplicaciones informaticas de bases de datos de material de ortopedia, protesis y audioprotesis.
UNIDAD DIDACTICA 8. INDICADORES BIOLOGICOS: PARAMETROS SOMATOMETRICOS Y CONSTANTES
VITALES.
1.Parametros somatométricos: concepto, técnicas de medida e interpretacion.
2.Constantes vitales: concepto, técnicas de medida e interpretacion.
3.Registro de datos.
4 Aplicaciones informaticas de bases de datos.
5.Bibliografia sobre indicadores biolégicos.

MODULO 2. VISITADOR MEDICO

UNIDAD DIDACTICA 1. ; QUE ES UN VISITADOR MEDICO?
1.Definicién y funciones
2.Requisitos basicos
3.Perfiles para la visita médica
4.Caracteristicas de la profesion de visitador médico
5.0rganismos y legislacion para la regulacion del visitador médico
UNIDAD DIDACTICA 2. HISTOLOGIA, ANATOMIA Y FISIOLOGIA DEL CUERPO HUMANO
1.Nivel quimico de organizacion
2.Histologia
3.Anatomia y fisiologia
4.Sistema nervioso
5.Sistema osteomuscular
6.Aparato digestivo
7.Sistema circulatorio
8.Aparato respiratorio
9.El sistema renal. Aparato urinario
10.El sistema endocrino. Organos de reproduccion
UNIDAD DIDACTICA 3. PATOLOGIAS
1.La salud y la enfermedad
2.Patologias en el sistema nervioso
3.Patologias en el sistema osteomuscular y el aparato digestivo
4.Patologias en el sistema cardiovascular y circulatorio
5.Patologias en el sistema respiratorio, renal, urogenital y endocrino
UNIDAD DIDACTICA 4. MICROBIOLOGIA Y BIOTECNOLOGIA
1.Microbiologia
2.Biotecnologia
UNIDAD DIDACTICA 5. FARMACOLOGIA
1.Conceptos generales de farmacologia
2.La interaccion farmaco-receptor
3.Fases en la administraciéon de un farmaco
4.Dosificaciéon de un farmaco
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UNIDAD DIDACTICA 6. LA INDUSTRIA FARMACEUTICA. LA VISITA MEDICA Y EL MARKETING FARMACEUTICO
1.La industria farmacéutica
2.La visita médica
3.Introduccién al marketing
4 Marketing farmacéutico
5.Terminologia médica basica
UNIDAD DIDACTICA 7. HABILIDADES COMUNICATIVAS Y TECNICAS DE VENTA DEL VISITADOR MEDICO
1.Introduccion
2.Teorias de la venta
3.Caracteristicas del buen vendedor/a
4.Los conocimientos del vendedor/a
5.Comunicacion verbal en la venta
6.Comunicacién no verbal
7.Técnicas y procesos de negociacion
8.Fases del proceso de venta
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