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duracién total: 1.500 horas horas teleformacion: 450 horas
precio: 0 €~

modalidad: Online

* hasta 100 % bonificable para trabajadores.

descripcion

El alto volumen de transacciones internacionales hace del comercio exterior una pieza clave en la
economia mundial. Es un sector que ofrece multitud de oportunidades de crecimiento por eso es tan
importante conocer el funcionamiento y el papel que tiene en la economia internacional. Con este
Master aprenderas a seleccionar el medio de pago mas adecuado en cada transaccién, comprender
los instrumentos de financiacion de las operaciones de exportacion e importacion, identificar los
tributos que inciden en operaciones de comercio exterior, asi como conocer los fundamentos de la
fiscalidad en las operaciones transfronterizas. Con INESEM vas a adquirir los conocimientos
necesarios para poder trabajar en el comercio exterior y te dotaremos de las competencias
imprescindibles para ejercer de ello.

www.formacioncontinua.eu informacién y matriculas: 958 050 240 fax: 958 050 245


https://www.formacioncontinua.eu/Master-Internacionalizacion-Y-Comercio-Exterior

Master de Formaciéon Permanente en Internacionalizacion y Comercio Exterior + 60 Créditos

ECTS

a quién va dirigido

Todos aquellos trabajadores y profesionales en activo que deseen adquirir o perfeccionar sus
conocimientos técnicos en este area.

- Conocer los componentes y caracteristicas del comercio internacional.

- Entender la empresa internacional como una oportunidad de negocio.

- Aprender los aspectos claves de la contratacion internacional.

- Comprender las diferentes modalidades de financiacion.

- Adquirir los conocimientos adecuados sobre la fiscalidad internacional y su planificacion.
- Gestionar de forma eficiente la logistica en la empresa.

- Conocer las tipologias de Icoterms y sus particularidades.

para qué te prepara

El Master en Internacionalizacion y Comercio Exterior te ensefa la normativa que regula el comercio
internacional para asi poder conocer los distintos contratos que existen a nivel internacional, las
modalidades de financiacion, la planificacion fiscal y la gestion de operaciones internacionales.
Podra identificar las oportunidades de negocio, evaluar los riesgos asociados y ser el mejor
international business manager.

salidas laborales

Desarrolla tu carrera profesional en el ambito empresarial con el Master en Internacionalizacion y
Comercio Exterior. Trabaja como gerente de una multinacional tomando decisiones claves para
garantizar el crecimiento econémico en el mercado global, como asesor de empresas de comercio
internacional o como operador de comercio internacional, entre otros muchos puestos mas.
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Una vez finalizado el curso, el alumno recibira por parte de INESEM via correo postal, la Titulacion
Oficial que acredita el haber superado con éxito todas las pruebas de conocimientos propuestas en
el mismo.

Esta titulacion incluira el nombre del curso/master, la duracién del mismo, el nombre y DNI del
alumno, el nivel de aprovechamiento que acredita que el alumno superoé las pruebas propuestas, las
firmas del profesor y Director del centro, y los sellos de la instituciones que avalan la formacion
recibida (Instituto Europeo de Estudios Empresariales).

INSTITUTO EUROPEO DE ESTUDIOS EMPRESARIALES . ‘d/’ N
" entro de Formacién
AT coma centro de Formacion acreditado para la imparticion a nivel nacional de formacion RN
EXPIDE LA SIGUIENTE TITULACION
NOMBRE DEL ALUMNO/A

con D.N.L XOOOCKXXX ha superado los estudios correspondientes de

Nombre de la Accion Formativa

de XXX horas, per i al Plan de F ion INESEM en la convocatoria de XXXX
Y para que surta los efectos pertinentes queda registrado con nimero de expediente XXXX- JOOXX-XCOXXOO0XX

Con una calificacion de SOBRESALIENTE

Y para que conste expido la presente TITULACION en
Granada, a (dia) de (mes) de (afio)
La direccion General Firma del alumnol/a

MARIA MORENO HIDALGO Sello NOMBRE DEL ALUMNO/A

forma de bonificacion

- Mediante descuento directo en el TC1, a cargo de los seguros sociales que la empresa paga cada
mes a la Seguridad Social.
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metodologia

El alumno comienza su andadura en INESEM a través del Campus Virtual. Con nuestra
metodologia de aprendizaje online, el alumno debe avanzar a lo largo de las unidades didacticas del
itinerario formativo, asi como realizar las actividades y autoevaluaciones correspondientes. Al final
del itinerario, el alumno se encontrara con el examen final, debiendo contestar correctamente un
minimo del 75% de las cuestiones planteadas para poder obtener el titulo.

Nuestro equipo docente y un tutor especializado haran un seguimiento exhaustivo, evaluando
todos los progresos del alumno asi como estableciendo una linea abierta para la resolucion de
consultas.

El alumno dispone de un espacio donde gestionar todos sus tramites administrativos, la
Secretaria Virtual, y de un lugar de encuentro, Comunidad INESEM, donde fomentar su proceso de
aprendizaje que enriquecera su desarrollo profesional.

materiales didacticos

- Manual teodrico 'La Empresa Internacional'

- Manual tedrico 'Administracion en los Negocios Internacionales'

- Manual tedrico 'Planificacion del Régimen Fiscal Internacional'

- Manual tedrico 'Modalidades de Financiacion en el Comercio Internacional’
- Manual tedrico 'Fiscalidad Internacional'

- Manual teodrico 'Gestion de Stock y Logistica'

- Manual tedrico 'Gestion de Operaciones Internacionales'

- Manual tedrico 'Organizacion del Comercio Internacional'
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profesorado y servicio de tutorias

Nuestro equipo docente estara a su disposicion para resolver cualquier consulta o ampliacion de
contenido que pueda necesitar relacionado con el curso. Podra ponerse en contacto con nosotros a
través de la propia plataforma o Chat, Email o Teléfono, en el horario que aparece en un
documento denominado “Guia del Alumno” entregado junto al resto de materiales de estudio.
Contamos con una extensa plantilla de profesores especializados en las distintas areas formativas,
con una amplia experiencia en el ambito docente.

El alumno podra contactar con los profesores y formular todo tipo de dudas y consultas, asi
como solicitar informacién complementaria, fuentes bibliograficas y asesoramiento profesional.
Podra hacerlo de las siguientes formas:

- Por e-mail: El alumno podra enviar sus dudas y consultas a cualquier hora y obtendra
respuesta en un plazo maximo de 48 horas.

- Por teléfono: Existe un horario para las tutorias telefénicas, dentro del cual el alumno podra
hablar directamente con su tutor.

- A través del Campus Virtual: El alumno/a puede contactar y enviar sus consultas a través
del mismo, pudiendo tener acceso a Secretaria, agilizando cualquier proceso administrativo asi
como disponer de toda su documentacion

fax: 958 050 245
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plazo de finalizacion

El alumno cuenta con un periodo maximo de tiempo para la finalizacién del curso, que dependera de la
misma duracion del curso. Existe por tanto un calendario formativo con una fecha de inicio y una fecha
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campus virtual online

especialmente dirigido a los alumnos matriculados en cursos de modalidad online, el campus virtual
de inesem ofrece contenidos multimedia de alta calidad y ejercicios interactivos.

comunidad

servicio gratuito que permitira al alumno formar parte de una extensa comunidad virtual que ya
disfruta de multiples ventajas: becas, descuentos y promociones en formacion, viajes al extranjero
para aprender idiomas...

revista digital

el alumno podra descargar articulos sobre e-learning, publicaciones sobre formacion a distancia,
articulos de opinidn, noticias sobre convocatorias de oposiciones, concursos publicos de la
administracion, ferias sobre formacion, etc.

secretaria

Este sistema comunica al alumno directamente con nuestros asistentes, agilizando todo el proceso
de matriculacién, envio de documentacion y solucién de cualquier incidencia.

Ademas, a través de nuestro gestor documental, el alumno puede disponer de todos

sus documentos, controlar las fechas de envio, finalizacion de sus acciones formativas y todo
lo relacionado con la parte administrativa de sus cursos, teniendo la posibilidad de realizar un
seguimiento personal de todos sus tramites con INESEM
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programa formativo

MODULO 1. ORGANIZACION DEL COMERCIO INTERNACIONAL

UNIDAD DIDACTICA 1. ELEMENTOS E HISTORIA DEL COMERCIO INTERNACIONAL
1.¢,Qué es el Comercio Internacional?
2.Historia del Comercio Internacional
3.Beneficios del Comercio Internacional para las organizaciones
4.Importaciones y exportaciones
5.Actores del Comercio Internacional
UNIDAD DIDACTICA 2. COMPONENTES DEL COMERCIO INTERNACIONAL
1.Tipos de empresas en Comercio Internacional
2.El empresario individual: caracteristicas y actividad
3.El empresario social: tipos y actividad
4.Las sociedades en el ambito del Comercio Internacional
5.Funcionamiento y colaboracion de sociedades internacionales
6.Sociedades en la Union Europea
UNIDAD DIDACTICA 3. ORGANIZACIONES INTERNACIONALES PUBLICAS Y PRIVADAS
1.Concepto y gestion de los organismos internacionales
2.Naciones Unidas, OMC y otros organismos de gestion del Comercio Internacional
3.Entidades internacionales para la cooperacion econdmica
UNIDAD DIDACTICA 4. REGULACION DEL COMERCIO INTERNACIONAL EN ESPANA
1.Aranceles, aduanas, importacion y exportacion en Espafia
2.Normativa de la Unién Europea influyente en el Comercio Internacional en Espana
3.Marco de la politica comercial multilateral

MODULO 2. ADMINISTRACION EN LOS NEGOCIOS INTERNACIONALES

UNIDAD DIDACTICA 1. EL MARKETING EN EL COMERCIO INTERNACIONAL (1)
1.La organizacion de la empresa multinacional
2.Investigacion comercial en el ambito internacional
3.El riesgo de realizar inversiones en paises extranjeros
4.El marketing segmentado
5.Factores incontrolables Los entornos
6.Caracteristicas de la empresa internacional con éxito
7.Misién del Marketing internacional
8.Elementos de plan de marketing internacional
9.Estrategias de marketing internacional
UNIDAD DIDACTICA 2. EL MARKETING INTERNACIONAL (ll)
1.Politica internacional de producto
2.Politica internacional de distribucion
3.Politica internacional de comunicacion
4.Politica internacional de precio
UNIDAD DIDACTICA 3. HERRAMIENTAS INFORMATICAS PARA EL CALCULO DE VALORES Y TENDENCIAS DE
MERCADO
1.Herramientas para el calculo de valores estadisticos
2.Herramientas para el analisis de tendencias y series de datos
3.Hojas de calculo
UNIDAD DIDACTICA 4. LA CONTRATACION INTERNACIONAL
1.La contratacién internacional
2.Los principios sobre los contratos internacionales
3.Concepto, elementos y clasificacion del contrato internacional
4.Formacion del contrato
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5.Cumplimiento del contrato
6.Clausulas contractuales
UNIDAD DIDACTICA 5. NEGOCIACION DE OPERACIONES DE COMERCIO INTERNACIONAL
1.Preparacion de la negociacion internacional
2.Desarrollo de la negociacion internacional
3.Técnicas de la negociacion internacional
4.Consolidacion de la negociacion internacional
5.Estilos de negociacion comercial
UNIDAD DIDACTICA 6. BUSQUEDA Y GESTION DE CLIENTES Y PROVEEDORES EN COMERCIO
INTERNACIONAL
1.Localizaciéon y busqueda de clientes/proveedores internacionales
2.Clasificacion de los clientes/proveedores y criterios de organizacion
3.Tipos de archivos de los clientes/proveedores
4.Confeccién de fichas y bases de datos de clientes y proveedores
5.Control de clientes/proveedores
6.Creacion de sistema de alertas de nuevos clientes/proveedores
7.Reclamaciones en las operaciones de compraventa internacional
UNIDAD DIDACTICA 7. ELABORACION DE OFERTAS EN COMERCIO INTERNACIONAL
1.Proceso comercial en las operaciones de compraventa internacional
2.0Oferta internacional
3.Elementos de la tarifa de precios
4.Presentacion de la tarifa
UNIDAD DIDACTICA 8. GESTION DE PEDIDOS Y FACTURACION EN EL COMERCIO INTERNACIONAL
1.Proceso documental de la operacién comercial
2.0rden de pedido
3.Preparacion del pedido Lista de contenido
4.Factura proforma
5.Factura comercial
UNIDAD DIDACTICA 9. APLICACIONES INFORMATICAS EN GESTION ADMINISTRATIVA DEL COMERCIO
INTERNACIONAL
1.Aplicaciones generales, funcion y utilidades
2.Aplicaciones especificas: descripcion, funciones y utilizacion

MODULO 3. LA EMPRESA INTERNACIONAL

UNIDAD DIDACTICA 1. INTERNACIONALIZACION DE LA EMPRESA
1.La decision de internacionalizacion de la empresa
2.Etapas del proceso de internacionalizacion
3.Las variables de marketing en la internacionalizacion de la empresa
UNIDAD DIDACTICA 2. JOINT-VENTURES
1.Las alianzas comerciales o Joint-Ventures
2.Elaboracion del acuerdo base de una Joint-Venture
3.La eleccidén del socio
4.Formas de financiacion
5.Aspectos fiscales a la hora de disefar la operacion
6.La terminacion y salida de la Joint-Venture
UNIDAD DIDACTICA 3. RECONOCIMIENTO Y REGISTRO DE SOCIEDADES
1.Reconocimiento de empresas extranjeras
2.Marco normativo de la transferencia de la sede social
3.Concepto de sucursal
4.Concepto de filial
5.El concepto de la inversién extranjera
UNIDAD DIDACTICA 4. MODIFICACIONES ESTRUCTURALES

+ Informacion Gratis

www.formacioncontinua.eu informacién y matriculas: 958 050 240 fax: 958 050 245


https://www.formacioncontinua.eu/Master-Internacionalizacion-Y-Comercio-Exterior

Master de Formaciéon Permanente en Internacionalizacion y Comercio Exterior + 60 Créditos

ECTS

1.Introduccion
2.Transformacion de la sociedad
3.Adquisiciones y fusiones empresariales
4 .Escisiones y cesiones
5.Management buy out & management buy in

UNIDAD DIDACTICA 5. AGRUPACIONES SOCIETARIAS
1.Agrupacion de Interés Econémico
2.Contrato de cuentas en participacion
3.A la busqueda de nuevos socios
4.Uniones temporales de empresa
5.Grupo de Sociedades

UNIDAD DIDACTICA 6. CUENTAS ANUALES CONSOLIDADAS
1.Documentos que integran las cuentas anuales
2.Balance consolidado
3.Cuenta de pérdidas y ganancias consolidadas
4.Estado de cambios en el Patrimonio Neto Consolidado
5.Memoria Consolidada

MODULO 4. MODALIDADES DE FINANCIACION EN EL COMERCIO
INTERNACIONAL

UNIDAD DIDACTICA 1. FORMAS DE PAGO EN TRANSACCIONES INTERNACIONALES
1.Tipologia de los medios de pago
2.Factores influyentes para la eleccion de la forma de pago
3.Regulacion del cheque para pagos internacionales
4.Regulacién de transferencias bancarias para pagos internacionales
5.Regulacion de las érdenes de pago documentarias
6.Regulacion de los créditos documentarios
7.Proceso de gestion de la remesa bancaria
UNIDAD DIDACTICA 2. METODOS DE FINANCIACION EN COMERCIO INTERNACIONAL
1.Funcionamiento y estructura del mercado de divisas
2.Créditos para exportaciones e importaciones
3.Eleccion de divisas para la financiacion
4.Seguro de proteccion ante el riesgo de cambio de divisa
UNIDAD DIDACTICA 3. APOYO FINANCIERO PARA EL COMERCIO INTERNACIONAL
1.0rganismos publicos de financiacién
2.Tipos de desgravaciones por operaciones internacionales
3.Areas con regimenes fiscales especiales

MODULO 5. FISCALIDAD INTERNACIONAL

UNIDAD DIDACTICA 1. DERECHO TRIBUTARIO INTERNACIONAL
1.Conceptos fundamentales del Derecho Tributario internacional
2.Fuentes del Derecho tributario internacional
3.Interpretacion de los convenios entre paises
4.Doble imposicién

UNIDAD DIDACTICA 2. ELEMENTOS FISCALES EN EL COMERCIO INTERNACIONAL
1.Conceptos basicos de fiscalidad internacional
2.Fundamentos de los impuestos

UNIDAD DIDACTICA 3. EL IMPUESTO SOBRE EL VALOR ANADIDO
1.Naturaleza del impuesto
2.Hecho imponible
3.Operaciones no sujetas y operaciones exentas
4.Lugar de realizacién del hecho imponible
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5.Devengo del impuesto
6.Sujetos pasivos
7.Repercusién del impuesto (Art LIVA)
8.Base imponible
9.Tipos de Gravamen
10.Deduccién del impuesto
11.Gestién del Impuesto
12.Regimenes especiales
UNIDAD DIDACTICA 4. IMPUESTOS Y REGIMENES FISCALES ESPECIALES
1.Impuestos Especiales Tipologias
2.Conceptos generales sobre los impuestos especiales:
3.Comercio exterior e impuestos especiales
4 Régimen fiscal especial de las Islas Canarias, Ceuta y Melilla
UNIDAD DIDACTICA 5. PLANIFICACION FISCAL INTERNACIONAL, LUCHA CONTRA EL FRAUDE Y PARAISOS
FISCALES
1.Elementos basicos
2.Derecho de la Unién Europea y su incidencia en la planificacion fiscal
3.Lucha contra el fraude y los paraisos fiscales
4.Concepto de paraiso fiscal en la legislaciéon espafola
UNIDAD DIDACTICA 6. MEDIDAS ANTIPARAISO
1.Impuesto sobre la Renta de las Personas Fisicas
2.Impuesto sobre el Valor Ahadido
3.Impuesto sobre la Renta de No Residentes
UNIDAD DIDACTICA 7. PLANIFICACION INTERNACIONAL. ENTIDADES BASICAS
1.Entidades de personas
2.Entidades holding
3.Entidades de inversion
UNIDAD DIDACTICA 8. INTERCAMBIO INTERNACIONAL DE INFORMACION FISCAL
1.Clausula de intercambio de informacion
2.Limites a la obligacion de intercambio de informacion
3.Secreto bancario y societario
UNIDAD DIDACTICA 9. MEDIDAS ANTIABUSO
1.Clasificacion de las medidas antiabuso
2.Medidas antiabuso generales y especificas

MODULO 6. PLANIFICACION DEL REGIMEN FISCAL INTERNACIONAL

UNIDAD DIDACTICA 1. PLANIFICACION FISCAL INTERNACIONAL. INTRODUCCION
1.Introduccién
2.La importancia de la Planificacién Fiscal Internacional
3.Aspectos objetivos de la planificacion fiscal internacional
4.Instrumentos en la Planificacién Fiscal Internacional
5.Internacionalizacion de las inversiones
6.0bjetivos de la Planificacion Fiscal Internacional
UNIDAD DIDACTICA 2. PLANIFICACION FISCAL DE LA INVERSION ESPANOLA EN EL EXTRANJERO
1.Introduccién
2.Formas de ejecutar la internacionalizacién del negocio en el extranjero
3.Incentivo fiscal a la internacionalizacién de la empresa espafola
4. Tributacion de las inversiones extranjeras
5.Estrategias para la optimizacion fiscal
UNIDAD DIDACTICA 3.REESTRUCTURACION EMPRESARIAL
1.Introduccion
2.Fusiones intraeuropeas
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3.Factores de indole fiscal que deben considerarse en las operaciones transfronterizas
4.Tipos basicos de transacciones que pueden encontrarse desde la perspectiva practica tributaria espafiola
5.0tras operaciones
6.Reestructuracion con terceros paises
UNIDAD DIDACTICA 4. REGIMEN FISCAL DEL TRUST
1.0rigen y concepto del Trust
2.Requisitos y elementos necesarios del Trust
3.El Trust en el territorio espafiol
4.Constitucion del Trust
5.Rendimientos obtenidos por el Trust en el territorio espafiol
6.Distribucién de los beneficios residentes en Espana
7.Impuesto sobre el Patrimonio
UNIDAD DIDACTICA 5. INSTRUMENTOS FINANCIEROS HiBRIDOS
1.Razones para el uso de los hibridos financieros
2.Elementos para la caracterizacion e los hibridos como deuda o como fondos propios
3.La utilizacion de hibridos financieros en un contexto internacional
4.Los hibridos de Espana

MODULO 7. GESTION DE STOCK Y LOGISTICA

UNIDAD DIDACTICA 1. LOGISTICA EN LA EMPRESA
1.Introduccion
2.El flujo de bienes y servicios
3.El rol de la gestion logistica en el servicio al cliente
4.Logistica, integracion y estrategia
5.El sistema logistico
6.La empresa sin fronteras
7.4,Como optimizar el flujo de bienes y servicios?
UNIDAD DIDACTICA 2. EL ALMACEN EN LA CADENA LOGISTICA
1.Introduccién
2.Funciones del almacén
3.Principales zonas del almacén
4.Tipos de almacenes
5.Regimenes de almacenamiento comercial
UNIDAD DIDACTICA 3. EL APROVISIONAMIENTO. CONCEPTO Y ESTRATEGIAS
1.Logistica de aprovisionamiento
2.El proceso de aprovisionamiento
3.Métodos de aprovisionamiento
UNIDAD DIDACTICA 4. COSTES DE INVENTARIO
1.Introduccion
2.Costes de almacenamiento
3.Costes de lanzamiento del pedido
4.Costes de adquisicion
5.Costes de ruptura de stock
UNIDAD DIDACTICA 5. PLANIFICACION DEL REAPROVISIONAMIENTO
1.Introduccion
2.Modelos de gestién de inventarios
3.Nivel de servicio y stock de seguridad
4. Tamano optimo de pedidos
5.Reaprovisionamiento continuo: el punto de pedido
6.Reaprovisionamiento periddico
UNIDAD DIDACTICA 6. CONTROL DE INVENTARIOS
1.Introduccion
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2.Medida de los stocks
3.Clasificacién de los materiales
4.Recuento de stocks
UNIDAD DIDACTICA 7. GESTION INTEGRADA DE INVENTARIOS
1.Introduccion
2.Reaprovisionamiento con demanda programada
3.Técnicas de DRP: Métodos de Brown y Martin
4.Aplicacion de las técnicas "DPR"
UNIDAD DIDACTICA 8. SIMULACION DINAMICA DE ESTRATEGIAS DE REAPROVISIONAMIENTO
1.Introduccion
2.Simulacion dinamica de sistemas
3.Caracteristicas de los procesos reales
4.Elementos de un sistema dinamico
5.Simbologia
6.Software de simulaciéon de dinamica de sistemas
7.Aplicacion de las técnicas de simulacion
8.0tros modelos de negocio

MODULO 8. GESTION DE OPERACIONES INTERNACIONALES

UNIDAD DIDACTICA 1. LOS TERMINOS COMERCIALES INTERNACIONALES
1.0rigenes e historia
2.Regulacion internacional
3.Aplicacion de los términos
UNIDAD DIDACTICA 2. INCOTERMS: GRUPO E
1.Introduccién
2. EXW
UNIDAD DIDACTICA 3. INCOTERMS: GRUPO F
1.Introduccion
2.FAS
3.FOB
4. FCA
UNIDAD DIDACTICA 4. INCOTERMS: GRUPO C
1.Introduccion
2.CFR
3.CIF
4.CPT
5.CIP
UNIDAD DIDACTICA 5. INCOTERMS: GRUPO D
1.Introduccion
2.DAT
3.DAP
4.DDP

MODULO 9. PROYECTO FINAL
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