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SOMOS INESEM

INESEM es una Business School online especializada con un fuerte sentido transformacional. En un
mundo cambiante donde la tecnología se desarrolla a un ritmo vertiginoso nosotros somos activos,
evolucionamos y damos respuestas a estas situaciones.

Apostamos  por  aplicar  la  innovación  tecnológica  a  todos  los  niveles  en  los  que  se  produce  la
transmisión de conocimiento. Formamos a profesionales altamente capacitados para los trabajos más
demandados  en  el  mercado  laboral;  profesionales  innovadores,  emprendedores,  analíticos,  con
habilidades directivas y con una capacidad de añadir valor, no solo a las empresas en las que estén
trabajando, sino también a la sociedad. Y todo esto lo podemos realizar con una base sólida sostenida
por nuestros objetivos y valores.
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RANKINGS DE INESEM

INESEM Business School ha obtenido reconocimiento tanto a nivel nacional como internacional debido
a su firme compromiso con la innovación y el cambio.

Para  evaluar  su  posición  en  estos  rankings,  se  consideran  diversos  indicadores  que  incluyen  la
percepción online y offline, la excelencia de la institución, su compromiso social, su enfoque en la
innovación educativa y el perfil de su personal académico.
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ALIANZAS Y ACREDITACIONES
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BY EDUCA EDTECH

Inesem es una marca avalada por EDUCA EDTECH Group, que está compuesto por un conjunto de
experimentadas y reconocidas instituciones educativas de formación online. Todas las entidades que
lo  forman  comparten  la  misión  de  democratizar  el  acceso  a  la  educación  y  apuestan  por  la
transferencia de conocimiento, por el desarrollo tecnológico y por la investigación.
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RAZONES POR LAS QUE ELEGIR INESEM
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Microcredencial de Estrategias de Negociación en el Comercio
Internacional + 2 Créditos ECTS

DURACIÓN
50 horas

MODALIDAD
ONLINE

ACOMPAÑAMIENTO
PERSONALIZADO

CREDITOS
2 ECTS

Titulación

Titulación de Microcredencial de Estrategias de Negociación en el Comercio Internacional con 50 horas
y 2 ECTS expedida por UTAMED - Universidad Tecnológica Atlántico Mediterráneo
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Descripción
En un entorno global donde el comercio internacional cobra cada vez más protagonismo, dominar las
Estrategias de Negociación en el Comercio Internacional se convierte en una habilidad imprescindible.
Este curso te proporcionará las herramientas necesarias para destacar en un sector en constante
crecimiento y con alta demanda laboral. Aprenderás a identificar oportunidades de negocio,
comprender las dinámicas interculturales y aplicar técnicas de negociación efectivas. Gracias a nuestra
metodología online, tendrás acceso a un contenido actualizado y relevante, permitiéndote adquirir
conocimientos clave desde cualquier lugar. Inscribirte en este curso te posicionará como un
profesional capacitado para enfrentar los desafíos del comercio internacional con confianza y
adaptabilidad. Suma valor a tu perfil profesional y abre las puertas a nuevas oportunidades en el
mercado global.

Objetivos

Comprender el marco legal del comercio internacional para aplicarlo en negociaciones efectivas.
Analizar las diferencias culturales para mejorar la comunicación intercultural en la negociación.
Identificar estrategias de negociación para adaptarlas a contextos internacionales diversos.
Evaluar riesgos y oportunidades del mercado global para tomar decisiones informadas en las
negociaciones.
Desarrollar habilidades de persuasión para influir positivamente en las negociaciones
comerciales.
Aplicar técnicas de resolución de conflictos para gestionar desacuerdos en negociaciones
internacionales.
Utilizar herramientas digitales para optimizar y facilitar las negociaciones en entornos virtuales.
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Para qué te prepara
El curso Estrategias de Negociación en el Comercio Internacional está diseñado para profesionales y
titulados del sector del comercio internacional que deseen mejorar sus habilidades negociadoras.
Perfecto para quienes buscan actualizar su conocimiento y dominar técnicas efectivas en un entorno
global, sin requerir un nivel avanzado de complejidad.

A quién va dirigido
Este curso te prepara para enfrentarte con confianza a negociaciones complejas en el ámbito del
comercio internacional. Aprenderás a identificar y analizar los intereses de las partes involucradas,
desarrollarás habilidades para crear estrategias efectivas y adaptables a diferentes contextos
culturales, y mejorarás tus capacidades para persuadir y resolver conflictos. Al finalizar, podrás
optimizar acuerdos comerciales y fortalecer relaciones internacionales clave.

Salidas laborales
- Consultor en estrategias de negociación internacional - Especialista en desarrollo de acuerdos
comerciales - Gerente de comercio exterior - Analista de mercados internacionales - Coordinador de
importaciones y exportaciones - Asesor en gestión de riesgos comerciales - Ejecutivo de ventas
internacionales - Responsable de relaciones comerciales multinacionales
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TEMARIO

UNIDAD DIDÁCTICA 1. NEGOCIACIÓN DE OPERACIONES DE COMERCIO INTERNACIONAL

Preparación de la negociación internacional1.
Técnicas de la negociación internacional2.

UNIDAD DIDÁCTICA 2. ADUANAS

Personal de aduanas1.
Documentación aduanera2.

UNIDAD DIDÁCTICA 3. DISTINTAS MODALIDADES DE CONTRATO

El transporte internacional1.
Contrato de seguros2.
Contratos de financiación3.
Contrato de intermediación comercial4.

UNIDAD DIDÁCTICA 4. LA CONTRATACIÓN INTERNACIONAL

Contratación internacional1.
Principios de contratación internacional2.
Regímenes en el comercio internacional3.
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Solicita información sin compromiso

Teléfonos de contacto

+34 958 050 240

!Encuéntranos aquí!

Edificio Educa Edtech

Camino de la Torrecilla N.º 30 EDIFICIO EDUCA EDTECH,
Oficina 34, C.P. 18200, Maracena (Granada)

formacion.continua@inesem.es

www.formacioncontinua.eu

Horario atención al cliente

Lunes a Jueves: 09:00 a 20:00

Viernes: 9:00 a 14:00
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